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SEMANA 30- Ml PRIMER PROYECTO DE EMPRENDIMIENTO- XX PARTE 
 

 

COMPETENCIA CAPACIDADES PROPÓSITO EVIDENCIAS 

Gestiona 
proyectos de 
emprendimiento 
económico o 
social. 

 Crea propuesta 
de valor. 

 Aplica habilidades 
y técnicas. 

El propósito de esta sesión: 
Comprendemos el proceso de validación 
de la hipótesis del bloque propuesta 
única de valor 

Elabora un mapa conceptual sobre la 
entrevista del producto mínimo viable 
y la redacción sobre la validación del 
bloque propuesta única de valor. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Había una vez una familia de pájaros en donde el más pequeño tenía las alas mucho más cortas que el 
resto de sus hermanos y esto le impedía volar. Pasaron los meses y sus hermanos ya volaban largas 
distancias en cambio el pajarito pequeño se dedicaba a construir inventos como una tostadora que 
también funcionaba como radio una sartén que cocina sola y mucho más. Pero su invento más importante 
fue una mochila con alas metálicas que le permitían volar así que una mañana cuando todos sus hermanos 
estaban reunidos el pajarito se acercó con su mochila puesta y se despidió de todos. Ese día empezó su 
viaje por todo el mundo recorrió todos los países y conoció a otras aves que no podían volar como el 
avestruz, el kiwi, el pingüino, el emú. Con mucho entusiasmo desarmó una mochila voladora para ellas. 
Ahora el pajarito viajaba con sus nuevos amigos. 
 

QUINTO GRADO – EDUCACION PARA EL TRABAJO   /   ANGEL MENDEZ YALLI. 

ACTIVIDAD 1: Comprendemos el proceso de validación de las hipótesis del bloque solución. 
ACTIVIDAD 2: Validamos las hipótesis del bloque solución. 

 

 

1 

LEEMOS LA SIGUIENTE  FABULA:  “EL PAJARITO INVENTOR” 

Esta fábula nos enseña que todos nosotros tenemos algo especial que potenciar en este caso el pajarito tenia las alas cortas 
y no podía volar por sí solo, pero tenía su gran inteligencia que lo llevó a construir Un artefacto que ayudaría a varios. Es 
importante reconocer el valor de nuestros talentos para llevarlo al siguiente nivel de esta forma más personas verán los 
beneficios de trabajar contigo o el producto que desees ofrecer. 

 

. BRIAN TRACY. “Acércate a cada cliente con la idea de ayudarlo, resolverlo a su problema o lograr su meta 

y no solo para venderle un producto o servicio” mientras tu producto o servicio resuelve el problema real 

de un cliente y te esfuerzas para que quede satisfecho van a volver a comprar tu producto recomendarlo.  

. 

 

STAN RAPP, “Concretar una venta es importante, pero lograr la fidelidad de los clientes es vital” cuando 

tu propuesta de valor es significativa las personas empezaran a buscarte por tu producto o servicio. 

                                    PROPUESTA ÚNICA DE ESTUDIANTES DENOMINADOS LOS CREATIVOS. 

La manera más rápida de 
compartir tus fotos y videos 
que consiste en un programa 
informático que puede enviar 
vídeos pesados con solo un clic 
y verlos sin necesidad de 
cargas o descargas. 

 Primero han establecido hipótesis para cada 
uno de los bloques del Lienzo Lean Canvas. 

 Luego han comenzado a validar las hipótesis 
de cada bloque. 

 En las tres ultimas semanas han validado las 
hipótesis del bloque problemas y bloques 
solución. 

 Esta semana les corresponde validar las 
hipótesis del bloque propuesta única de valor. 
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La manera más rápida de compartir tus fotos y videos que consiste en un programa informático que 
puede enviar vídeos pesados con solo un clic y verlos sin necesidad de cargas 
o descargas        NOS INFORMAMOS: 

 

 

 

 

 

 

 

 

EJEMPLOS DE PROPUESTAS DE VALOR DE ACUERDO CON CARACTERISTICAS. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

¿DIFERENCIA ENTRE PROTOTIPO Y PRODUCTO MINIMO VIABLE (PMV)? 

 

 

  

  TECNICAS Y ESTRATEGIAS PARA VALIDAR LAS HIPOTESISI DEL BLOQUE PROPUESTA ÚNICA DE VALOR. 

1RA ACTIVIDAD 

El objetivo de este bloque es hacer una propuesta atractiva, pero que 
esta promesa se cumpla a través de lo que vas a vender para que sea 
atractiva, debes redactarla como un mensaje personal, deberías tener 
en cuenta las siguientes características 

 DEBE TENER UN MENSAJE SENCILLO. No importa lo que vendas, usa 
palabras sencillas para describir lo que haces. 

 DEBE SER UN MENSAJE POSITIVO, las personas quieren saber que 
beneficios tienen, si consumen tus productos o servicios, 

 DEBE SER CENTRADO EN EL CLIENTE, dejar claro que es lo que haces 
es por tus clientes. 

   

Con la información obtenida en la entrevista de soluciones que trabajamos la 
semana pasada, has identificado: 

 Que características de prototipo hay que mantener, que habría que incorporar 
y que otras habría que eliminar. 

 Cuando tu producto esté mejorado será entonces un producto mínimo viable 
(PMV).  

 Al parecer y estaría listo para lanzarte a tu mercado objetivo sin embargo no 
te apresures primero plantéate venderlo cara a tus early adopters. 

 Todavía tienes la oportunidad de seguir aprendiendo los problemas o 
dificualtades de los clientes y en base a ello todavía puedes mejorar el diseño. 

 
Nos ha llegado un mensaje de la promoción 2020 quinto “B” del Colegio Politécnico 

selva central de la provincia de Chanchamayo de región Junín. 

PROTOTIPO. Efectivamente, hacer prototipo no es 

simplemente una manera de validar ideas, es una 

parte integral del proceso de innovación. Un 

prototipo representa una idea de solución de un 

problema y que tú representas inicialmente de 

acuerdo al desarrollo en que esta la idea. 

PRODUCTO MINIMO VIABLE Es la mejora de tu 

producto, el cual se ha modificado o mejorado 

partiendo de las opiniones que se incorporó al 

prototipo presentado a los posibles clientes, pero 

tampoco es el producto final. 

Captura y comparte momentos 

con gente de todo el mundo 

Ve películas y series cuando y donde 

quieras Netflix. 

INSTAGRAM es una conocida red 

para compartir tofos y videos. 

NETFLIX, es un servicio que ofrece 

una gran variedad de películas, 

series y documentales premiadas en 

casi cualquier pantalla conectada a 

internet. 

Nora desde Ucayali nos dice: “Entonces el prototipo es mi primera versión de mi producto o servicio y el producto mínimo 

viables es una versión mejorada de mi prototipo inicial”. 
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 Hacer prototipos no es simplemente una manera de validar ideas, es una parte integral del 
proceso de innovación un prototipo representa una idea de solución de un problema y que tú 
representas inicialmente de acuerdo con el desarrollo en que está la idea. 

 Los prototipos evolucionan de acuerdo con la fase o etapa de creación en la que estés. 
 

Hay prototipos para empatizar. Que son para iniciar una conversación con la finalidad de transmitir la idea que tienes en la 
cabeza y puede darse un café y luego conforme vas avanzando el desarrollo el prototipo va variando. 
Prototipo para validar. Desde la idea plasmada en la servilleta el prototipo habría evolucionado y estaría a punto de salir al 
mercado como dices ya estamos ahora llegando a ser un producto mínimo viable. 
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Elabora un mapa mental, sobre la entrevista del producto mínimo viable.  
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INDICADORES DE EVALUACION: 

 Represente correctamente el proceso de la entrevista del producto mínimo viable en un mapa conceptual. 

 Desarrolle la redacción de la hipótesis sobre la validación del bloque propuesta única de valor. 

 Mantiene correctamente la ortografía y la caligrafía. 

 Personaliza su trabajo, usando los colores y/u otra característica para diferenciar la importancia de lo secundario de 

lo primario, utiliza los formatos pedidos. 

Finalmente establezca la hipótesis valida del bloque propuesta única  

1.  

 

Bien Chicos hemos llegado al final de la clase de hoy, de Educación Para el Trabajo, REPASEMOS BREVEMENTE LO QUE 

APRENDIMOS HOY: 

 Aprendimos que la Propuesta Unica de Valor o PUV el objetivo de este bloque es hacer una atractiva, mientras que el 
objetivo del Producto Mínimo Viable o PMV es cumplir con esa promesa. 

 Aprendimos también que para validar la hipótesis del bloque propuesta de valor (PUV) tienes que rea lizar la entrevista 
el mínimo via ble (PMV) 

 Por otro lado para lanzar cuando al menos el 80% de tus Early Adopters las siguientes 4 son capaces de dar a reconocer 
claramente la propuesta única de valor, (2) están preparados para convertirse en clientes de pago, (3) Han dado 
adelanto simbólico para asegurar la compra , (4) Han dado Un adelanto simbólico para asegurar la compra 


